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Construire et Conduire un Projet Entrepreneurial
Code CCPE

OBJECTIFS DELA FORMATION ¢ Collectif Présentiel / Distanciel

» Mesurer I'adéquation personne-projet
+ Réaliser une étude de marché e Public

« Préfigurer une stratégie marketing et commerciale « Créateurs [ repreneurs

» Choisir des outils de communication d'entreprises

- Etablir un prévisionnel économique et financier + Chefd'entreprise, salariés
« Choisir un statut juridique * Demandeurs d’emploi

» Présenter un projet entrepreneurial & I'oral

4,03/5
Source: Prérequis
questionnaire Avoir un projet de création

PROGRAMME | BGE d'entreprise

Parler, lire et écrire le frangais

Mesure I'ad équation personne [ projet — au moins 10h30 Effectuer les 4 opérations de

+ Identifier les compétences métiers et les compétences entrepreneuriales base en mathématiques
nécessaires & la réussite de l'entreprise Utiliser les outils de

« Distinguer les points forts et les points faibles de I'entreprise et de I'entrepreneur 2o me el

+ Mettre en place un plan d‘actions professionnel et personnel

r

Durée de la formation
30 jours de formation en
centre, dont1journée du jury
+ 5 jours en entreprise

Réaliser une étude de marché - au moins 14h

+ Identifier les grandes composantes de I'étude de marché : réglementation,
clientéle, concurrence, fournisseurs, tendances du secteur.

« Présenter et prendre en main des outils d’analyse : SWOT, PESTEL, etc. @ Dates et lieux

« Analyser les résultats et définir le positionnement en fonction de la cible clientéle de la formation

Contactez le service

Préfigurer une stratégie marketing et commerciale :- au moins 14h CEon 6 ConSUlER REHE

+ Construire une offre cohérente avec I'étude de marché et I'environnement site Internet pour connaitre
+ Calculerun prix de vente & partir des charges de I'entreprise (coat de production les prochaines dates.
et colt de revient)
«  Définir la stratégie marketing (marketing mix) s’appuyant surla méthode des 4P Délais d’acceés
a la formation
Choisirdes outils de communication - au moins 14h Prévoyez un minimum d'un
+ Identifier des outils (supports et messages) adaptés & la stratégie commerciale mois pour accédera la
et d lacible clientéle. formation. Sous réserve du
+ Elaborer I'identifié visuelle de la future entreprise nombre d'inscrits,
d'acceptation et de la prise
Etablir un prévisionnel économique et financier:- au moins 21h en charge du financement.

+ Reconstituer un chiffre d'affaires prévisionnel & partir de la stratégie identifiée

+ Construire un plan de financement, un compte de résultat et un plan de
trésorerie

« Valider la rentabilité générale du projet (seuil de rentabilité et de viabilité)

Formateurs

Experts du numérique et de
la création et du
développementdes
entreprises, avec un savoir

Choisirun statut juridique — au moins 10h30 faire pédagogique reconnu

+  Argumenter les choix d’une forme juridique sur des critéres objectifs (fiscalité, et validé.
couverture sociale du dirigeant, responsabilité, etc.)
+ Identifierles démarches et formalités administratives nécessaires a la Accessibilité
+ créationoudlareprise d'une entreprise Pour toute situation de
handicap, contactez le
Présenter un projet entrepreneurial & I'oral — aumoins 7h référent handicap :
+ S'approprier la technique du pitch et de présentation d'un business plan Alain Bintsamou

alain.bintsamou@bge-

METHODES |/ MODALITES PEDAGOGIQUES terresdeloire.fr

+ Approche pédagogique qui associe apports théoriques et dynamique de groupe, ggzessessits)lloezsasu?(ntersonnes a
réflexion partagée et la confrontation d'expériences P

K . . ) A R mobilité réduite.
« Exercices pratiques et études de cas pour s'entrainer concrétement dans

I'acquisition de compétences entrepreneuriales Tarif

MODALITES D’EVALUATION 1800 €

Rédaction d'un rapport et entretien dans le cadre d'un jury Autres financements
Nous contacter

. J N Cette offre de formation
Cette cettification enregistrée au répertoire spécifique (RS5508) n‘ouvre pas droit a la I:;og%((:;()jr;rﬂ%t;e “m“
possibilité d'une validation par bloc et n‘a pas d'‘équivalence. Les débouchés : cette d - COMPTE
certification permet d'acquérir des compétences mobilisables pour la création et le e priseen m"
pilotage d’une entreprise, mais plus largement pour le poste de dirigeant. charge etou = rEs
Taux de réussite a la certification en 2025: 71% obtenir un devis.

Nom du certificateur : BGE Réseau

Date d’enregistrementde la certification :15/09/2021

Fin de validité de la certification: 15/09/2026
Pour en savoir plus, contactez-nous ! GE
BGE Terres de Loire 29, rue des Montées 45100 Orléans
Numéro Activité Formation BGE Terres de Loire : 244 502 73 445 R, 0218889354 [ formation@bge-terresdeloire. fr ARl

Appui aux entrepreneurs
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