COMMUNICATION

Pitcher avec brio son entreprise !

Code COMM2

Collectif Distanciel

£8

] OBJECTIFS DE LA FORMATION e Public

Créateurs [ repreneurs

« Structurer un discours engageant autour du storytelling de I'entreprise. d’entre,prise . 5
P . ooz ' © yies + Chef dentreprise, salariés
- Décliner son argumentaire en différents formats pour s‘adapter & différentes ] ]
situations. + Demandeurs d'emploi

- Identifier les techniques d'impact & I'oral (posture, voix, supports).

9 Prérequis

Cette formation ne nécessite

Compétence(s) concernée(s) du référentiel Entrepreneur BGE : pas de prérequis

* Présenter un projet entrepreneurial & l'oral
« Construire des argumentaires commerciaux

Nouveay Durée de la formation

Programme

1jour [ 7 heures

Dates et lieux de la

formation
Structurer le discours et I'histoire Contactez le service formation
. . . - . ou consultez notre site internet pour
* Introduire la méthode et illustrer l'utilité du Pitch. connditre les prochaines
dates.
« Structurer le récit pour impacter : Storytelling de l'entrepreneur.
« Décliner son pitch pour répondre aux situations les plus courantes. @ Délais d’accés a la
« Identifier les techniques actuelles pour des supports visuels impactant formation

et adaptés 4 la situation. accéder & la formation.

o . . Sous réserve du hombre
« lllustrer limportance du non verbal pour convaincre ses interlocuteurs :

(gestion du stress, posture, voix). en charge du financement

@ Formateurs

Experts de la création et du
développement des entreprises,

. . . . . . avec un savoir-faire pédagogique
Mettre en pratique les techniques pour se perfectionner : Ateliers avec reconnu et validé.

@ Accessibilité

Pour toute situation de handicap,
contactez le référent handicap :
Alain BINTSAMOU

alain.bintsamou@bge-terresdeloire.fr
METHODES / MODALITES PEDAGOGIQUES Nos sessions sont accessibles aux

personnes a mobilité réduite.

Mise en pratique et impact

feed-back structuré.

« Approche pédagogique qui associe apports théoriques et dynamique de
groupe, réflexion partagée et la confrontation d'expériences

- Exercices pratiques et études de cas pour sentrainer concrétement dans e Tarif 280 euros
lacquisition de compétences entrepreneuriales

MODALITES D'EVALUATION * Financement

» Réalisation d'un quiz en fin de formation Nous contacter pour connaitre
« Evaluation formative des mises en situation et études de cas. les modalités de prise en
charge et ou obtenir un devis

e
GE

Pour en savoir plus, contactez-nous ! TERRES DE LOIRE
BGE Terres de Loire 29, rue des Montées 45100 Orléans [ formation@bge-terresdeloire.fr e % 021888 9354 Appui aux entrepreneurs

Prévoyez un minimum d'un mois pour

dinscrits, d'acceptation et de la prise

Numéros activités formation 244 502 73 445
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